
                       

JULIA MUNDSTEIN  
Commerce, Vente et Marketing 

Langues

Septembre 2020 - Janvier 2023
 

Assistante Commerciale

ADV sur la zone géographique Portugal, Espagne, Amérique, Amérique
Latine et Italie, organisation de logistique pour le grande export. 
Saisie de commandes, suivi production, émission des factures et
proforma, avoirs, réclamations, SAV.  
Amélioration communication Entreprise-Client. 
Organisation réunions avec les client et déplacements à l’étranger
Accueil et formation pour les nouveaux arrivées.  

Aperam Stainless Précision                       

Attachée au service export traitement de commande, suivi client 
Etude du marche et veille commerciale sur le marche Italien, Portugais et
Brésilien 
Prospection et développement portefeuille client
Organisation salons professionnels en France et à l’étranger

Juillet 2018 - Août 2019

Assistante commerciale 
Scaritech International 

Etude et analyse des critères donnant droit au Crédit Impôt Recherche.
Analyse cahier de charge des projets, prospection
Etude de marché/Projets potentiellement éligibles au Crédit impôt Recherche
Évaluation des gains potentiels

Mars 2018 - Juillet 2018

Stage Négociatrice Technico-commerciale 
Général Electrique 

Julia.mundstein@gmail.com 

https://m.doyoubuzz.com/julia-
mundstein-monteiro-de-castro

0638478917

2 Rue du Mont Christ, 25200,  
Montbéliard, France  

Contact

Formation

Compétences 

BTS Technico Commercial 

Kisel Formation - Négociatrice
Technico-commerciale

Licence  Commerce, Vente
Marketing    
 ECM, Ecole Commerce, Marketing  
Belfort 

2017-2018 

Organisation
Communication
Travail en équipe 

Entreprise Individuel 
Azzuro Automobile -  Import/export des véhicules

Import et export des véhicules provenant Allemagne, Italie,
France
Négociation pour l’achat 
Démarches administratives, suivi client
Livraison des véhicules

Janvier 2007 - Juillet 2017

Centres interêt

C O M P É T E N C E S  
C O M M E R C I A L E S   

 Prospecter et convaincre 
 Présentation de solutions techniques ,négociation 
 Gérer et optimiser l’activité commerciale 

sur un secteur géographique détermine
Veille cet stratégie commerciale et marketing 
 Etude de marché
Management des organisations 

C O M P É T E N C E S
 M A R T K E T I N G    

Construire et gérer un site internet 
Mise a jour des  réseaux sociaux. 
Création de publicité (e-mailing ) 
Stratégie de communication 

39ans, 2 enfants, divorcée

 

Anglais  - B2

Français - C2

Italien - C1
Portugais - C2

Allemand  - B1
Espagnol -  En train d’étudier cette langue 

L'autonomie

Le sens de la relation client.

2018 -2019

La réactivité
Maîtrise du pack office

Qualités personnels 
Dynamique 
Motivée
Créative
Bon rélationnel 
Proactive

Randonnée
Voyages
Musculation 
Lecture 
Bien être - Santé


